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SAGLIK HiZMETLERI
MESLEK YUKSEKOKULU

Tiirkiye'nin Beyin Ussii

TIBBi TANITIM ve PAZARLAMA PROGRAMI

Ogrenim Dili: Tiirkce ingilizce Hazirlik: istege Bagli Puan Tiirii: TYT
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Saglik sektoriinde hizmet veren kurumlarin ihtiyac duydugu; temel
isletme ve yoneticilik bilgileriyle donatilmis, ila¢ firmalarinin Ust,
orta ve alt kademe yoneticilik gorevlerinde rahatlikla istihdam edi-
lebilecek, blyiik ve kiicik olcekli tim ila¢c firmalarinda is bulma
yetenegine sahip, objektif diisiinebilen ve sorun cozme kabiliyeti
gelismis olan, sosyal iliskilerde girisken ve basarili meslek ele-
manlari ve yonetici adaylari yetistirmektir.

Hedef

ilerleyen teknoloji ile birlikte saglik alanindaki gelismeler bu alan-
da calisacak olan her bir elemanin spesifik 6zellikleri olmasi ge-
rekliligini de beraberinde getirmistir. Tibbi Tanitim ve Pazarlama
Uzmanlari, saglik hizmetleri kadar saglik pazarinin kalbinde de yer
edeceklerdir. Tibbi Tanitim ve Pazarlama alanindaki temel bilgilere
sahiptir ve ulastigi yeni bilgileri degerlendirip, etik cerceve iceri-
sinde uygular. Analitik disince ile modern satis yontemlerini uy-
gular, satis yontemleri icin gerekli olan modern teknik ve araclari
secer ve kullanir, bilisim teknolojilerini etkin kullanma becerisini
sergiler. Yasam boyu 6grenmeye iliskin olumlu bir tutum gelisti-
rir, 6grenme gereksinimlerini belirler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama
alaninda edindigi temel bilgi ve becerileri etkin bir sekilde kullanir.
Kalite yonetimi ve siireclerine uygun davranir ve bu sireclere ka-
tilir. Tanitim ve Pazarlama faaliyetlerinde, Tirkceyi ve beden dilini
dogru, etkili ve giizel bir sekilde kullanir. ilac ve tibbi cihaz sektd-
rine yonelik temel tibbi kavramlari anlar, anlatir ve kullanir. Tibbi
Tanitim ve Pazarlama alaninda toplumun ve diinyanin giindemin-
deki olaylari izler ve gelismelere duyarlidir. Birey ve halk sagligi,
cevre koruma ve is glvenligi konularinda yeterli bilince sahiptir.
Tanitim ve pazarlama faaliyetlerinde; halkla iliskiler, kisiler arasi
iletisim, pazarlama iletisimi, liderlik, satis yonetimi ve teknikleri
konusundaki yetkinligini etkili bir sekilde kullanir. Tibbi Tanitim ve

Pazarlama alanindaki giincel bilgileri iceren ders kitaplari, uygula-
ma arac-gerecleri ve diger kaynaklarla desteklenen temel diizey-
deki kuramsal ve uygulamali bilgilere sahiptir.

istihdam Olanaklar

Program mezunlari is bulma imkanlari acisindan oldukca avan-
tajlidir. Bunun en onemli sebebi saglik sektoriiniin cok genis bir
piyasa yaratmasidir. Program mezunlari mesleki yasamlarinda
oncelikle ulusal ve uluslararasi ila¢ ve her tur tibbi Griin tretip pa-
zarlayan medikal firmalarinda, ecza depolarinda tibbi satis temsilci
vb. unvanlarla istihdam edilebilirler. Programdan mezun olan 63-
renciler kendi basina ve belirli bir siire icerisinde, ilac tanitimi ve
satisini gerceklestirmek amaciyla doktor ziyareti, eczane ziyareti,
grup aktivitesi, ilac alim ihalelerinin takibini yapma ve diger firma
faaliyetlerini takip etme bilgi ve becerilerini kazanirlar. Program-
dan mezun olanlar Tibbi Satis Mimessili unvani alip faaliyet ko-
nularrilac ve medikal olan isletmelerde calisabilmektedirler. Tibbi
Urin ve ilac tanitim elemanlari deneyim ve basarilarina gore calis-
t1g1 firmanin idari kademelerine (bélge sefligi, mudurlik vb.) yiik-
selebilirler. Ayrica alacaklari medikal girisimcilik egitimi sayesinde
kendi firmalarini da kurabilirler. Programdan mezun olanlar Tibbi
Satis Mimessili unvani alip faaliyet konulari ilac ve medikal olan
isletmelerde calisabilmektedirler. ilac tanitim elemanlari deneyim
ve basarilarina gore calistigi firmanin idari kademelerine (bélge
sefligi, mudirlik vb.) yikselebilirler.

DGS Olanaklari

Halkla iliskiler ve Tanitim, Halkla iliskiler ve Reklamcilik, Pazar-
lama, Uluslararasi Ticaret ve i§letmecilik, Uluslararasi Ticaret,
Uluslararasi Ticaret ve Finansman, Uluslararasi Ticaret ve Lojistik
bolimlerine gecis olanagi bulunmaktadir.




Kod
TTP117
TTP118
MET101
INGU101
RPSI209
MYO101
ATA101
TURK101
RKUL101
TOPLAM

Kod
TTP115
TTP201
TTP223
TTP225
TTP233
TTP227
TOPLAM

SAGLIK HiZMETLERI

MESLEK YUKSEKOKULU

GUz DONEMI (1. YARIYIL)
Ders Adi
MUSTERI iLISKILERI YONETIMI
ISTATISTIK (BSEC)
MESLEK ETIiGi (BSEC)
INGILIZCE |
POZITIF PSIKOLOJI VE ILETiSiM BECERILERI (USEC)
TEMEL ANATOMI VE FiZYOLOJi
ATATURK ILKELERi VE iNKILAP TARIHi |
TURK DILi |
UNIVERSITE KULTURU | (USEQ)*

GUZ DONEMI (1l YARIYIL)
Ders Adi
BITKISEL URUNLERE GiRiS
BUTUNLESIK PAZARLAMA ILETiSIMi (BSEC)
FARMAKOLOJi Il
KRiZ VE STRES YONETIMI
PAZARLAMA ARASTIRMALARI UYGULAMAS I*
SATIS TEKNIKLERI (BSEC)
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TIBBI TANITIM ve PAZARLAMA

PROGRAMI

DERS PROGRAMI

U K | AKTS |Kod

0 3 6 TTP116
0 2 4 |TTP120
0 2 2 | TTP229
0 3 3 INGU102
0 2 3 |TTP122
0 3 4 | TURK102
0 2 3 |ATAl102
0 2 3 |RKUL102
2 1 1 |TTP999
2 20 29 TOPLAM
U K | AKTS Kod

0 2 4 |TTP226
0 2 4 |TTP224
0 2 4 |TTP202
0 2 4 |SKI204

4 2 9

0 2 4 |TTP230
4 12 29 TOPLAM

BAHAR DONEMI (1. YARIYIL)
Ders Adi
FARMAKOLOJi |
GUZEL KONUSMA VE DIiKSIYON
HASTALIKLAR BILGISi
INGILIZCE Il
RAPOR HAZIRLAMA TEKNIKLERI (BSEG)
TURK DiLi Il
ATATURK ILKELERI VE INKILAP TARIHi Il
UNIVERSITE KULTURU 11 (USEQ)*
YAZ STAJI***

BAHAR DONEMI (IV. YARIYIL)
Ders Adi
HASTALIK KODLAMA SISTEMLERI
ILAC PAZARI VE FIRMA DEGERLENDIRMELERI (BSEC)
PAZARLAMA ARASTIRMALARI UYGULAMASI II*
SAGLIK KURUMLARINDA PAZARLAMA
SECMELI DERS
TUKETICi DAVRANISLARI

(T) TEORIK SAATLER (U) UYGULAMA SAATLERI (K) YEREL KREDI (AKTS) AVRUPA KREDI TRANSFER SISTEMi

BSEC: Bolum Segmeli Dersler
USEG: Universite Segmeli Dersler

MEZUNIYET iCiN GEREKLi OLAN KRIiTERLER
TEORIK SAAT

UYGULAMA SAATI

YEREL KREDI

AKTS

TOPLAM SEGMELI DERS AKTS Si
(UNIVERSITE+BOLUM+MYO)

(TOPLAM AKTS MIKTARININ %25'i)

ﬁuskudamniversitcsi | uskudaruni

56

* Uygulamali ders
** jsletmede Mesleki Egitim

12 *** Yaz Staji
62
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