Akillica bir tercih yapman gerekiyorsa

AKLIN YOLU USKUDAR!

SAGLIK HiZMETLERI

MESLEK YUKSEKOKULU

Tiirkiye'nin Beyin Ussii

TIBBi TANITIM ve PAZARLAMA PROGRAMI (N.0.-i.0.)

Ogrenim Dili: Tiirkce ingilizce Hazirlik: istege Bagli Puan Tiirii: TYT

ilerleyen teknoloji ile birlikte saglik alanindaki gelismeler bu alan-
da calisacak olan her bir elemanin spesifik 6zellikleri olmasi ge-
rekliligini de beraberinde getirmistir. Tibbi Tanitim ve Pazarlama
Uzmanlari, saglik hizmetleri kadar saglik pazarinin kalbinde de yer
edeceklerdir.

Tibbi Tanitim ve Pazarlama alanindaki temel bilgilere sahiptir ve
ulastigi yeni bilgileri degerlendirip, etik cerceve icerisinde uygular.
Analitik dislince ile modern satis yontemlerini uygular, satis yon-
temleri icin gerekli olan modern teknik ve araclari secer ve kulla-
nir, bilisim teknolojilerini etkin kullanma becerisini sergiler.
Yasam boyu 6grenmeye iliskin olumlu bir tutum gelistirir, 6gren-
me gereksinimlerini belirler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda
edindigi temel bilgi ve becerileri etkin bir sekilde kullanir.

Kalite yonetimi ve siireclerine uygun davranir ve bu sireclere ka-
tilir.

Tanitim ve Pazarlama faaliyetlerinde, Tiirkceyi ve beden dilini dog-
ru, etkili ve glizel bir sekilde kullanir.

ilac ve tibbi cihaz sektériine yénelik temel tibbi kavramlari anlar,
anlatir ve kullanir.

Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda toplumun ve diinyanin glinde-
mindeki olaylari izler ve gelismelere duyarlidir.

Birey ve halk sagligi, cevre koruma ve is giivenligi konularinda ye-
terli bilince sahiptir.

Tanitim ve pazarlama faaliyetlerinde; halkla iliskiler, kisiler arasi
iletisim, pazarlama iletisimi, liderlik, satis yonetimi ve teknikleri

konusundaki yetkinligini etkili bir sekilde kullanir.

Tibbi Tanitim ve Pazarlama alanindaki glincel bilgileri iceren ders
kitaplari, uygulama arac-gerecleri ve diger kaynaklarla destekle-
nen temel diizeydeki kuramsal ve uygulamali bilgilere sahiptir.

istihdam Olanaklar

Program mezunlari is bulma imkanlari acisindan oldukca avan-
tajldir. Bunun en dnemli sebebi saglik sektoriiniin cok genis bir
piyasa yaratmasidir. Program mezunlari mesleki yasamlarinda
oncelikle ulusal ve uluslararasi ilac ve her tir tibbi trlin Uretip pa-
zarlayan medikal firmalarinda, ecza depolarinda tibbi satis temsilci
vb. unvanlarla istihdam edilebilirler. Programdan mezun olan 63-
renciler kendi basina ve belirli bir slire icerisinde, ilac tanitimi ve
satisini gerceklestirmek amaciyla doktor ziyareti, eczane ziyareti,
grup aktivitesi, ilac alim ihalelerinin takibini yapma ve diger firma
faaliyetlerini takip etme bilgi ve becerilerini kazanirlar. Program-
dan mezun olanlar Tibbi Satis Mimessili unvani alip faaliyet ko-
nulariilac ve medikal olan isletmelerde calisabilmektedirler. Tibbi
Uriin ve ilac tanitim elemanlari deneyim ve basarilarina gore calis-
tig1 firmanin idari kademelerine (bélge sefligi, mudurlik vb.) yik-
selebilirler. Ayrica alacaklari medikal girisimcilik egitimi sayesinde
kendi firmalarini da kurabilirler.

Programdan mezun olanlar Tibbi Satis Miimessili unvani alip faali-
yet konulariilac ve medikal olan isletmelerde calisabilmektedirler.
ilac tanitim elemanlari deneyim ve basarilarina gére calistigi firma-
nin idari kademelerine (bélge sefligi, midurlik vb.) ylikselebilirler.



SAGLIK HiZMETLERI TIBBI TANITIM ve PAZARLAMA

MESLEK YUKSEKOKULU PROGRAMI
DERS PROGRAMI
GUZ DONEMI (1. YARIYIL) BAHAR DONEMi (1. YARIYIL)

Kod Ders Adi T U K | AKTS | Kod Ders Adi T 1] K | AKTS
MY0101  TEMEL ANATOMI ve FIZYOLOJi 30 3 4 | TIP116  FARMAKOLOJII Vi 0 2 3
TIP17  MUSTERI ILISKILERT YONETiMi 30 3 6 | TIP229 | HASTALIKLAR BILGISI 3 0 3 4
TIP118 | ISTATISTIK (BSEC) 7 0 2 4 | TIP120 | GUZEL KONUSMA VE DIKSIYON 2 0 7 3

SECMELI DERS 7 0 2 2 | TIP122 | RAPOR HAZIRLAMA TEKNIKLERI (BSEC) /i 0 2 3
PRSIZ09  POZITIF PSIKOLOJI VE ILETISIM BECERILERI (USEC) 7 0 2 3| TURK10Z ' TURK DiLi I Vi 0 2 3
TURK101  TURK DLi I* 7 0 2 3| INGU102 | INGILIZCE I1* 3 0 3 3
INGUTOT | INGILiZCE I* 30 3 3| ATAT02 | ATATURK ILKELERI VE INKILAP TARIHI II* /i 0 /i 3
ATA101  ATATURK ILKELERI VE INKILAP TARIHI I* 7 0 2 3| RKUL102 = UNIVERSITE KULTURU Il (USEC) 0 1 1 1
RKUL10T ' UNIVERSITE KULTURU I (USEC) 0 2 1 1| TTP999 | YAZSTAI 0 20isGini 0 9
Toplam 19 2 20 29 Toplam 16 2 17 32
* Uzaktan egitim seklinde verilecektir.

GUZ DONEMI (I11. YARIYIL) BAHAR DONEMi (IV. YARIYIL)

Kod Ders Adi T U K |AKTS Kod Ders Adi T U K |AKTS
TTP223  FARMAKOLOJI Il 7 0 2 4 | METI01 | MESLEKETIGI (BSEC) 720 2 1
TTP225  KRIZVE STRES YONETIM 7 0 2 4 SKI204 | SAGLIK KURUMLARINDA PAZARLAMA 720 2 4
TTP227 | SATIS TEKNIKLERI (BSEC) 7 0 2 4 | TIP224 | ILAC PAZARIVE FIRMA DEGERLENDIRMELERI (BSEC) 300 3 b
TIP115  BITKISEL URUNLERE GIRIS 7 0 2 4 | TIP226 | HASTALIK KODLAMA SISTEMLERI 70 2 4
TTP233  PAZARLAMA ARASTIRMALARI UYGULAMASI | 0 4 2 9 | TIP202 | PAZARLAMA ARASTIRMALARI UYGULAMASI Il 0 4 210
TTP201  BUTUNLESIK PAZARLAMA ILETISIMI (BSEC) 7 0 2 4 TIP230  TUKETICI DAVRANISLARI 70 2 4
Toplam 0 4 12 29 Toplam "N 4 13 30

(T) TEORIK SAATLER (U) UYGULAMA SAATLERI (K) YEREL KREDI (AKTS) AVRUPA KREDI TRANSFER SISTEMI

BSEC: Boliim Secmeli Dersler
USEC: Universite Secmeli Dersler

MEZUNIYET iCiN GEREKLi OLAN KRITERLER

TEORIK SAAT 56
UYGULAMA SAAAT 12
YEREL KREDI 62
AKTS 120

TOPLAM SECMELI DERS AKTS Si (UNIVERSITE+BOLUM+MY0) | 30

(TOPLAM AKTS MIKTARININ %25 1) 30

#oissende




